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Gesundheitsangebote

Ziel: Schnell erkennen, wo |hr Hotel bei KU! i NL

Gesundheitsangeboten Starken, Chancen

und Optimierungspotenzial hat tour [ SMUS b eratun g

Zahlen Sie die —Markierungen:

Ihre Gesundheitsangebote sind klar definiert: Nutzen fur den Gast, Effekt auf
Gesundheit/Wohlbefinden

H B

Passen |hre Gesundheitsangebote zu lhrer Zielgruppe?

Sie heben sich von Mitbewerbern ab

H B

Angebote sind fur Gaste leicht verstandlich & attraktiv

]

Es gibt klar kommunizierte Experten in lhrem Hotel, die Angebote begleiten

]

Gastefeedback unterstutzt Ihre Positionierung

]

Angebote sind digital sichtbar & konsistent

B

Storytelling & Marketing nutzen Health-Themen

B

Angebote tragen zur Umsatzsteigerung bei
Erweiterungs- oder Kooperationschancen sind erwlnscht/erkennbar

Ergebnis:
e 8-10: Starke Positionierung, nur Feinschliff notig
e 5-7: Gute Basis, Potenziale gezielt ausbauen

o <4: Strategische Uberarbeitung dringend empfohlen

lhre Hakchen bewegen sich zwischen 4-7 und Sie méchten mehr? Kontaktieren Sie uns!
Wir freuen uns, wenn Sie sich melden: kristina@tourismusberatung-kuehnl.de
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